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En-tête de l’agence
A……., le……..
Madame, Monsieur,
Il y a quelque temps, vous nous avez consultés afin de vous conseiller dans votre recherche d’un bien immobilier. Aujourd’hui, vous vous posez légitimement certaines questions sur l’opportunité de votre démarche. 
En effet, tous les jours, la presse vous informe, parfois avec outrance, sur l’ampleur de la crise qui frappe notre économie. Il est clair que le contexte prête à s’interroger sur ce qui est fiable, rentable et durable. Sachez que, dans ce type de situation, face à la fragilité de l’économie virtuelle, l’immobilier reste une valeur refuge indéniable. 

En tant qu’Agent FNAIM, première organisation professionnelle de l’immobilier en France, nous sommes informés régulièrement de l’évolution du marché. Nous savons l’interpréter et l’adapter à notre ville. C’est notre métier depuis longtemps.
Vous considérez à juste titre la pierre comme étant la pièce maîtresse de votre patrimoine. Il nous semble donc opportun de réfléchir aujourd’hui, ensemble, à votre projet.

Depuis quelques semaines, le crédit revient, les taux d’intérêt et les prix sont à la baisse. De belles opportunités apparaissent. 
Ainsi, nous disposons dans notre portefeuille **d’un appartement de * pièces en centre-ville** à un prix de **€, correspondant en bien des points au bien que vous recherchez.

Une rapide étude montre que l’achat d’un bien de ce type, en le finançant au moyen d’un emprunt sur ** ans, vous coûterait *** € par mois. Vous auriez ainsi la satisfaction d’être propriétaire de votre logement. Sans compter la tranquillité qu’apporte l’investissement immobilier.

Soyez les premiers à croire en l’avenir. Nous nous engageons à vous conseiller en toute sérénité, avec réalisme et en professionnels.

Bien sincèrement,

Votre Agent Immobilier FNAIM
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